Zakres tematyczny szkolenia Neuropsychologia relacji i wptywu spotecznego w

praktyce

1. Ukryte kulturowe neurokody relacji spotecznych

2. Psychologiczne mechanizmy kreowania wplywu i zachowan spolecznych

3. Neuropsychologia pewnosci siebie, wolna wola i odporno$é na presje spo-
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4. Strategiczne budowanie sieci wptywu
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8.1. Transformacja narracji wewnetrznej

9. Zarzadzanie soba pod presja zawodowa,
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13.  Neurokomunikacja w konfliktach prywatnych

14.  Bibliografia

Strona

4

42

66

80

100

112

122

145

152

164

172

194

204

204

220

241

247

258

267



